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•  Connaissance du marché; 
•  Innovation, Valeurs technologiques; 
•  Changement de culture / de process industriel 

•  Base de donnée 
•  Identifier les familles achats liées 
•  Recherche de fournisseurs alternatifs 

•  Mise en place du SSRP 
•  Créer des partenariats et des 

collaborations fournisseurs 
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